PREZENTACJA INWESTORSKA Poznan, 3 wrzesnia 2024 r.

Wyniki finansowe
Grupy cyber Folks
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>0 nas

Jestesmy grupg dynamicznie rozwijajgcych
sie spotek technologicznych
dostarczajgcych rozwigzania do

>360 tys. klientow na calym swiecie.

Wspieramy male, srednie i duze
przedsiebiorstwa w ich obecnosci

w Internecie, automatyzacji procesow
biznesowych, komunikacji, marketingu

| sprzedazy, generujgc przy tym

550 min PLN przychodow rocznie.

Nasze portfolio koncentruje sie na
skalowalnych produktach oferowanych

w modelu abonamentowym.




>cyber_Folks
w faktach i liczbach _

SZYBKO
ROSNIEMY

DZIALAMY
GLOBALNIE

ZARABIAMY | DZIELIMY
SIE ZYSKIEM Z
AKCJONARIUSZAMI

Od 20 lat nasze przychody rosng w tempie 40%
rocznie (CAGR), od czasu IPO (2017) wzrosty
5-krotnie, a nasza kapitalizacja wzrosta 7-krotnie

osiggajac wartos¢ 1,8 mid PLN.

Oferujemy rozwigzania dla ponad 360 tys. matych,
Srednich i duzych klientéw biznesowych

zlokalizowanych w ponad 100 krajach.

Generujemy okoto 160 min PLN przeptywéw
operacyjnych rocznie, ktore inwestujemy w dalszy
wzrost, ale rowniez dzielimy sie z akcjonariuszami.
Od poczatku naszej obecnosci na GPW wyplacamy

dywidende, ktéra co roku wzrasta.

AD

D-
®
-
_I_I
o)
f—'
x
m-c




cyber_Folks™

>Q2 2024 r.
w cyber_ Folks

Rekordowy kwartat
w historii Grupy
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Q2 2024 r. w cyber_Folks

5> WYNIKI
FINANSOWE

Dynamiczny wzrost cyber_ Folks
znajduje odzwierciedlenie w
rekordowych wynikach finansowych,
w tym w wysokich operacyjnych
przeptywach pienieznych.

ROzZWOJ
PORTFOLIO

Nasze najnowsze produkty,
_Stores and _Now, osiggajg
oczekiwane wyniki, zdobywajac
kolejnych klientéw. Uruchamiamy
kolejne inicjatywy jak _Partners.

%> RELACJE
INWESTORSKIE

Dzielimy sie sukcesem

z inwestorami poprzez wyptate
dywidendy i skup akcji.
Osiggnelismy istotny krok milowy
w naszej obecnosci na GPW —
awans do mWIG40.

ROZWOJ
MARKI

Nasze dziatania marketingowe
majg widoczny wptyw na
postrzeganie marki cyber_Folks
przez klientéw. Kontynuujemy
integracje marek i spotek w grupie.
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Dynamiczny wzrost napedza nasz rozwoj

 Rekordowy kwartat w historii

Grupy. Przychody po raz pierwszy
Przychody iy LA Skorygowana przekroczyty 150 min zi,
(min PLN) EBITDA a EBITDA 40 min zt.

(min PLN)
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T 42 przychodow na poziomie ok. 30%.

D-
®

-

o,
f—'
x
m-c

* |stotny wzrost nizej marzowych
przychodow w segmencie Vercom
— dynamika przychodow wyzsza
niz EBITDA.

Q2 2023 Q2 2024 Q2 2023 Q2 2024




Nasz biznes jest bardzo rentowny, co
pozwala na elastyczne alokowanie zasobow

Zysk netto przypadajacy na 290
akcjonariuszy j. dominujacej +(Z%
(min PLN)

L 3

10

Q2 2023 Q2 2024
Vercom* mcyber Folks**

cze$¢ zysku netto Vercom przypadajgca akcjonariuszom cyber Folks
wynik netto segmentu cyber_Folks oraz obszaru korporacyjnego i SaaS

Wzrost zysku netto jest rezultatem wzrostu

przychodow i ekspansji marzy na poziomie EBITDA.

Dynamike wzrostu zysku netto wspiera spadek
kosztow finansowych netto oraz nizsza efektywna
stawka opodatkowania.

Na skonsolidowany zysk netto przypadajacy
akcjonariuszom jednostki dominujgcej w minionym
kwartale skiadaty sie po potowie oba segmenty:
cyber_Folks (8,593 min PLN) oraz

Vercom (9,292 min PLN - czes¢ przypadajgca
akcjonariuszom cyber_Folks).
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Dynamiczny wzrost przychodow i zyskow

Dynamiczny wzrost organiczny, nawet
w sezonowo stabszym kwartale, przetozyt
sie na rekordowe kwartalne wyniki finansowe.

Wybrane skonsolidowane dane finansowe: e T e Y [T SR S G
akcjonariuszom jednostki dominujgcej.
(tys. PLN) Q2 2023 Q2 2024 Zmiana
Przychody ze sprzedazy 116 770 154 362 32% . Bardzo wysoka dynamika wzrostu zysku netto dzieki
Koszty jednorazowe 1 808 770 -57% efektowi dzwigni operacyjnej, dodatkowo wspierane przez
Skorygowana EBITDA 34 954 42 310 21% spadek kosztow finansowych oraz spadku efektywnej stopy
. @)
Amortyzacja -7 947 -8 340 5% opodatkowania. ‘é
D
Koszty finansowe netto -1 038 -5 301 411% B
Podatek dochodowy 4 821 473 -90% - Istotny wzrost nizej marzowych przychodow 'O"'
Zysk netto 19 654 27 195 38% w s.egmer].cie Vercom — dynamika przychoddw g
wyzsza niz EBITDA. 2
Zysk netto przyp. na akcjonariuszy jedn. dom. 10 349 17 831 72%
Wzrost naktadéw marketingowych zwigzany
Przychody: Skorygowana EBITDA: z rozwojem nowych produktow (_Stores, Now,
(min PLN) (min PLN) 42 3 MessageFlow). W Il kwartale nakfady marketingowe
154,4 ’ o 3 min PLN wyzsze r/r.

116,8

87,1

W Il kwartale koszty jednorazowe zwigzane

35,0
22,8 .

18,6 .
z wyceng programu ESOP (676 tys. PLN) oraz reorganizacjg
spotek w Grupie — potgczeniem spotek w Rumunii
i Chorwaciji (94 tys. PLN) oraz Polsce (ZenBox, Otree).

Q22021 Q22022 Q22023 Q22024 Q22021 Q22022 Q22023 Q22024

68,3




Wysoka zdolnos¢ generowania gotowki

Srodki pieniezne z dziatalnosci operacyjnej

] ] (mIn PLN) w ujeciu ostatnich 12 miesiecy
Wybrane skonsolidowane dane finansowe:

(tys. PLN) Q2 2023 Q2 2024 Zmiana 42,4% CAGR

Srodki pieniezne netto z dziatalnosci

operacyjnej 22 678 37 768 67%
rl\]liztr)g/g::rir;ﬁ]c}/zczwych aktywow trwatych i wart. 1708 5 588 297% o
Ptatnosci zobowigzan z tytutu umow leasingu -3 329 -2 981 -10% g
Unlevered FCF 17 641 29 199 66% 118 Igﬂ
Sptaty kredytow i pozyczek -9 969 -11 997 20% g
(())tcrizsyertnk;rf:p’racone pomniejszone o odsetki 6 328 4607 279, .
Dywidendy do akcjonariuszy mniejszo$ciowych?® -1 309 -18 508 1314%
Wolne srodki (przeptywy) pieniezne 35 -5 913 - 55 7
35

19
(tys. PLN) 31.12.2023 30.06.2024 .
Diug netto 213 503 200 919 Q2 Q2 Q2 Q Q@ Q Q2

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

1) W 2023 r. wyptata dywidendy do mniejszosciowych akcjonariuszy Vercom
(w kwocie 12 446 min PLN) miata miejsce w Q3




cyber_Folks™

>Nasza silna

pozycja finansowa
otwiera przed nami
nowe, ekscytujace
mozliwosci!




Sprzedaz akcji Profitroom

W 2020 roku zainwestowalismy w Profitroom, dostawce rozwigzan typu SaaS dla branzy hotelarskiegj,
nabywajgc 33,34% akcji za ok. 30 min PLN, w catosci sfinansowane dtugiem bankowym.

Od tego czasu Profitroom odnotowat znaczgcy wzrost, przychody zwiekszylty sie trzykrotnie,
a wartosc rezerwacji wzrosta czterokrotnie.

W kwietniu 2024 r. podpisalismy umowe przedwstepng sprzedazy naszych akcji funduszowi
inwestycyjnemu MCI Capital za okoto 97,5 min PLN, osiggajgc zwrot z inwestycji trzykrotnie wiekszy niz
pierwotna kwota.

Transakcja zostata zamknieta i rozliczona na poczatku lipca br. i wptynie na wyniki Il kwartatu 2024 .
Do spotki wptyneto 97,5 min PLN, a po uwzglednieniu kosztow transakcyjnych i podatku do wptyw netto
to 82 min PLN srodkow pienieznych. Wptyw transakcji na zysk netto to ok. 46 min PLN.

Sprzedaz akcji zwigzana jest z dalszg strategig grupy CyberTFoIks, ktdra planuje skoncentrowac sie na
produktach dedykowanych do szerokiego grona klientow MSP, bez wzgledu na sektor ich dziatalnosci.

3x zwrot z inwestycji = 97,5 min PLN (po opodatkowaniu ~ 82 min PLN)

B e




Z dodatkowymi 82 min PLN gotowki jestesmy gotowi

Dtug netto Dtug netto / Skorygowana EBITDA

(min PLN)
« W Il kwartale wyptata dywidendy do

akcjonariuszy cyber Folks oraz do
mniejszosciowych akcjonariuszy Vercom.

AD

 Rekordowa dystrybucja zyskéw wptyneta
na niewielki wzrost dtugo netto wzgledem
| kwartatu.
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* W kolejnych kwartatach przewidywana
obnizka dtugu netto — dzieki generowanym
operacyjnym przeptywom pienieznym oraz

0,7 sprzedazy akcji Profitroom.

- Srodki te dajg nam znaczng elastycznosé
w podejmowaniu dalszych strategicznych
decyzji dzieki zmniejszeniu zadtuzenia,
y co z kolei zwieksza nasze mozliwosci
inwestycyjne i dywidendowe.

=119

~0

31122023  30.06.2024  30.06.2024  31.12.2024
B octug netio (LTM) (LTM) (cel)

## estymacja wptywu sprzedazy akcji Profitroom

30.06.2024

z uwzglednieniem sprzedazy akcji Profitroom




Rekordowe wyniki umozliwiajg wyptate
oraz

Dywidenda 52,7% CAGR o ,
(min PLN) « Jestesmy jedng z 30 spotek

w indeksie WIGdiv — dedykowanego
spotkom regularnie wyptacajgcym
dywidende

T

2020 2021 2022 2023 2024

» taczny transfer do akcjonariuszy
w 2024 r. w wysokosci 28 min PLN:

- 21,2 min PLN w formie dywidendy

- 6,8 min PLN na zrealizowany
w lipcu skup akcji wtasnych

« W kolejnych latach celem jest
utrzymanie podobnej dynamiki
wzrostu dywidendy.
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>Zrealizowalismy cel: Jestesmy w mWIG40 _

Awans do mWIG40 to osiagniecie
istothego kamienia milowego

w zakresie obecnosci spotki na
Gieldzie Papierow Wartosciowych
| budowy relacji z inwestorami.

v Akcje cyber_Folks S.A. dotgczyty do indeksu
mWIG40 po sesji gietdowej 8 lipca 2024 r.

v Wedtug stanu na koniec sierpnia br.
zajmujemy 27. pozycje pod wzgledem
kapitalizacji w indeksie mWIG40.
Wedtug szacunkow zajmujemy rowniez
bezpieczne pozycje na listach
rankingowych kolejnych rewizji.

Nasza droga dom

mWIG40
pozycja 27
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sWIG80
pozycja 37
sWIG80
pozycja 31

2021 2022 2023 2024

Pozycja cyber_Folks w sWIG80 wg grudniowej rewizji portfela
indeksu w 2021 r., 2022 r. i 2023 r. Pozycja w mWIG40
wedtug udziatu w indeksie na koniec sierpnia 2024 r.




Najbardziej dynamiczna spotka technologiczna na GPW

fuil  szvBKO ROSNIEMY

Przychody
CAGR w latach 2019 - 2023

30%

15%

Pozostate spotki IT z
indeksu mWIG40

cyber_Folks

EBITDA
CAGR w latach 2019 - 2023

31%

11%

Pozostate spétki IT z
indeksu mWIG40

cyber_Folks

o\
o@o

MAMY SKALE
| DZIALAMY GLOBALNIE

Zysk netto (jedn. dom.)
CAGR w latach 2019 - 2023

36%

Pozostate spotki IT z
indeksu mWIG40

cyber_Folks

Wzrost kapitalizacji
2023-2024

S

Y

ZARABIAMY | DZIELIMY SIE
ZYSKIEM Z AKCJONARIUSZAMI




cyber_Folks™

>Tworzymy
przysztosc
poprzez wtasne,
Innowacyjne
produkty




>Budujemy ekosystem
wlasnych rozwiazan
technologicznych,
skoncentrowanych

na e-commerce _

Od 3 lat intensywnie pracujemy
nad rozwojem technologii dla
e-commerce.

Regularnie wzmacniamy nasze
kompetencje i know-how w tym
obszarze. Systematycznie rozwijamy
zespoty produktowe oraz
zwiekszamy naktady inwestycyjne.

Obecnie juz ponad 40 tysiecy
sposrod naszych klientow to
podmioty e-commerce.

Sprzedawanie
w internecie, to nie
spacer po komecie

_Now — kreator stron
internetowych oparty o Al

Q1 2024 Q2 2024

2024

_Partners — marketplace
ustug cyfrowych

Al
_Stores — kreator sklepéw internetowych
Q2 2022 Q4 2022 Q1 2023 Q2 2023 Q3 2023
2023
Monitoring — monitoring
pozycji w Google
Al — kreator domen Al IN\§ Al powered Drag & Drop — oparty

o Al email marketing edytor

MessageFlow — globalny produkt do
komunikacji wielokanatowej
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~ Stores

kreator sklepow internetowych



_Stores: Juz ponad 1000 aktywnych klientow

to kompleksowe narzedzie do tworzenia sklepow
internetowych, w ktérym znajdziesz wszystko, aby tatwo i
skutecznie rozpoczgc, prowadzic i rozwijac sprzedaz online:

Support Team skupiony na wzroscie sprzedazy
Profesjonalne szablony zoptymalizowane dla wysokiej konwersiji

W petni hostowana strona internetowa
(w tym rejestracja domeny, skrzynka e-mail)

Prosty i intuicyjny panel sterowania
Rozbudowany modut marketingu wielokanatowego

Integracje narzedzi e-commerce
(w tym ptatnosci i dostawa)

Plan na 2024: dalszy rozwoj produktu i inwestycje w marketing.

_Stores

Liczba aktywnych sklepow _Stores

1400

1200

(@]
<
o
1000 |_$
o
=
800 783 9,
600
Sprzedawanie
w internecie, to nie
spacer po komecie
400

V12023 IX 2023 Xl 2023 [l 2024 VI 2024 VIl 2024



_Stores

_Stores 2.0 znaczaco poszerzy nasz rynek docelowy

Storos Dickos pabarma! Term enysarore roakion o Pz h pe Froorweslar s Dubke bl goraye 2 scharm st dorcacmantt i Terojl baer b
= skt e T i e e P e )

to nowa ulepszona wersja _Stores, ktorej wersja

alfa bedzie miata swojg premiere w listopadzie 2024 r. Wersja o & ﬂ_ ﬁ_ rmmm— gy
2.0 bedzie skierowana nie tylko do matych przedsiebiorstw, ale | e ' | [T
Ll ER=" el

rowniez do wiekszych przedsiebiorstw, co pozwoli nam na
zwiekszenie naszego rynku docelowego (ang. TAM). Do
kluczowych zmian naleze¢ beda:

Lepszy User Experience (UX) oraz interfejs, %_
CO sprawi, ze zarzgdzanie sklepem i dodawanie produktow _stores 3
bedzie jeszcze tatwiejsze, ernins o o N
MR o el S - st | B S'tr:"’wq %
Szybsze dziatanie sklepu dzieki nowemu rodzajowi ﬁ R o

architektury,
Wieksza ilos¢ modutow i integracii,

Architektura zostata tak zaplanowana, aby
W przysztosci moc zaspokoic potrzeby wiekszych klientow.



‘GL’ Sellintegro

Integracje w obszarze e-commerce




Sellintegro: Dalszy rozwoj portfolio
produktowego w

Sklepy internetowe to nie tylko platforma do sprzedazy produktow
| ustug, ale rowniez czesc catego biznesu. Aby dziataty efektywnie
musi by¢ dobrze zintegrowana z dziatalnoscig operacyjng oraz
roznymi dostawcami ustug, informacji i podwykonawcami.

Narzedzia w obszarze integracji e-commerce rozwija
Sellintegro (spotka stowarzyszona cyber Folks). Rozwigzania te
umozliwiajg integracje sklepow z systemami ERP, zarzgdzaniem
magazynem, jak i roznych kanatow sprzedazy (sklep wtasny,
marketplace), dostawcow ustug (np. ptatnosci, dostawy).

Zgodnie ze strategig Grupy, Sellintegro takze rozwija
i dostosowuje oferte pod potrzeby, nie tylko korporacji, ale
rowniez matych i srednich firm.

Dynamiczny przyrost MRR z nowego produktu.

Nowe integracje, w tym m.in.: Swiat Przesytek, Orlen Paczka,
Amazon FBM oraz UPS.

Dodany modut statystyki sprzedazy oraz obstuga zdjec¢
produktéw w PIM.

Sellintegro

EJ—L, Sellintegro

. Doradztwo biznesowe +48 796 300 128 & email pomoc@sellintegro.pl

‘OL Sell[nteg‘ro Integracje v Platforma v Cennlk Wsparcie v Zaloguj sie Zal6z darmowe konto

Twoja platforma
e-commerce potgczona
z WAPRO M

SubiekteaT | TWoOje wiyczki
1D KLIENTA: S18168

(17 commence allegro
Sellintegro to platforma automatyzujaca codzienne zadania

pracownikow i obstuge magazynu w Twoim sklepie.

Aktualizacja stanow
m
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https://www.sellintegro.pl/

Ambitne plany rozwoju

Dzis

40 tys. klientow w obszarze e-commerce, ktdrzy generujg
200 mIn PLN przychodow dla Grupy cyber Folks

7 mld PLN GMV realizowane za pomocg platform Grupy cyber Folks

Systematycznie rozwijamy zespoét. Dzis juz ponad 100 oséb
pracuje nad rozwojem nowych produktow.

Regularnie rozwijamy produkty witasne. Inwestujgc ponad
20 min PLN rocznie, w tym 12 min PLN w narzedzia
dedykowane e-commerce

Od lat pracujemy nad rozwojem know-how i technologii e-commerce.

Naszym celem jest posiadanie najbardziej
zaawansowanej technologicznie platformy
wspierajgcej e-commerce, zdolnej obstuzy¢ ponad

90% istniejacych biznesow e-commerce
(w sektorze MSP, w regionie CEE)




Now

Kreator stron internetowych Al




_Now: Rewolucjonizujemy Internet dzieki

kreatorowi stron opartemu na Al

to nasz najnowszy produkt wtasny, ktory umozliwia
szybkie i fatwe tworzenie stron internetowych w zaledwie
kilka minut. Narzedzie w petni oparte jest o sztuczng
inteligencje, co umozliwia jego efektywne skalowanie.

Premiera (wersji beta) miata miejsce w lutym 2024 r.
W kwietniu uruchomienie sprzedazy komercyjnej.

Od tego czasu dynamicznie zwiekszamy sprzedaz, dzieki
systematycznemu rozwijaniu produktu (nowe
funkcjonalnosci) oraz optymalizacji i zwiekszeniu skali
dziatan marketingowych.

Naszym celem na 2024 r. jest posiadanie
ponad 500 klientow i pozyskiwanie co
najmniej 150 nowych klientéw
miesiecznie (tylko na polskim rynku).

Liczba nowych klientéw _Now
- w poszczegolnych miesigcach oraz suma narastajgco

>500
150
137
88 49
51 37
18 33
5 16 m
W, Y, VI VIl Vil XI|

1) Dane rzeczywiste dla IV — VII. Szacunek dla VII. Cele biznesowe na IX — XII
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_Now: Przygotowania do

cyber_Falks®
cyber_Folks”

Your website built
in 60 seconds.

Your website - - e No coding!
built in 60 seconds. s B i

Mo reesd 10 e & computar! Launch an

LD

altractive website [of your business in a blink

No coding! |

Mo nead 1o wall for code, Text oF pictures. Mo nesad 1o use
acomputer! Launch an anractive wabsite for your busingss
ina blink of an eye, and getonline customes how!
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Thiz wabale .65 cookies i improve your
soperence. By cheking “Accept™ you ang
agreRing toour Cookis Pokoy

ACCipe

One platform, few clicks B ek — o
endless possibilites for you. |

Gotoflog A & acquiring o Wzt

8 Independence from social media

& presence inthe Google search engine
& comveniem offer presentation 2417

& casy mobile ediing

- @

* + &

How to build a website? The easiest website builder Howy to build a website?




_Now: Przygotowania do

W lII kwartale biezgcego roku planowana jest
ekspansja zagraniczna produktu

Zamierzamy w pierwszej kolejnosci skoncentrowac
sie na rynku amerykanskim, gdyz jest on najwiekszy
| najbardziej otwarty na innowacyjne produkty.

Rozwigzanie jest innowacjg na skale
Swiatowa, dlatego chcemy nim rywalizowac
0 najatrakcyjniejszych klientow.

Obecnie pracujemy nad integracjami z lokalnymi
rozwigzaniami, w tym bramkami ptatnosci itp.

Przygotowywana jest rowniez kampania
marketingowa

Zostat zatrudniony maty zespot sprzedazowo-
marketingowy w USA

14 Czyrm sie zajmuje Twaja firma?

A Czym zajmuje sig Twoja firma?

Wyhbierz branze najblizsza
twojej lub napisz nam czym

sig zajmujesz, a my zrobimy
resztg

(U} Ustugi

@ Piaskowanie Wpisz czym sie zajmujesz

Loremn ipsum dolor sit amet consectetur
aliguam nullam tincidunt...

@ Chirurgia

Loremn ipsum dolor sit amet conse
aliguam nullam tincidunt...

i © 4 =

Wprowadzenie produktu na rynek
amerykanski w 3Q 2024!
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cyber_Folks”

Cyberfolks.plln OW



_Partners

> Partners: Uruchomienie
platformy ustug cyfrowych

Partners™

_Partners to marketplace ustug cyfrowych, ktory fgczy
specjalistow (m.in. programistow, fotografow,
marketingowcow) z klientami poszukujgcymi takich ustug.

Osoby indywidualne, freelancerzy, przedsiebiorcy oraz
agencje oferujg takie ustugi jak: przygotowanie strony www,
logo, sesje zdjeciowe, kampanie reklamowe.

_Partners to idealne rozwigzanie dla osob indywidualnych,
zawodowych freelancerow, przedsiebiorcéw, jak i agencji
Swiadczgcych ustugi w internecie: strony www, sesje
zdjeciowe, grafiki komputerowe, logo, kampanie
marketingowe oraz ustugi biznesowe.

>250 ofert na marketplace

>550 partnerow zarejestrowanych na platformie

5 5 0 +PARTNERC')W!


https://partners.cyberfolks.pl/pl_PL/

cyber_Folks™

>Marka cyber Folks
rozwija sie silniej
niz kiedykolwiek _




Podjelismy znaczace kroki w celu wzmocnienia naszej marki:

Dokonalismy rebrandingu naszych marek w Rumunii i Chorwaciji,
0 1 konsolidujgc je w jedng mocng marke hostingowg obecng w
. regionie Europy Srodkowej i Wschodniej.

Wprowadzilismy na rynek nowe produkty pod marka
02 . cyber _Folks (_Stores, Now, Partners).

ZwiekszylisSmy nasz budzet marketingowy,
a nowe kampanie cyber_Folks trafity na rynek
03 g (+1,5 min PLN r/rw Q2 2024 ).

Kontynuujemy procesy upraszczania struktury, ktore
04_ przektadajg sie na lepszg efektywnosc i nizsze koszty.

cyber_Folks - mocna, globalna marka



cyber_Folks” cyber_Folks”
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Jakub Dwernicki Robert Stasik Mateusz Paradowski

Prezes cyber Folks Wiceprezes cyber_Folks

+48 516 089 279



mailto:m.paradowski@innervalue.pl

	Slajd 1
	Slajd 2
	Slajd 3
	Slajd 4
	Slajd 5
	Slajd 6
	Slajd 7
	Slajd 8
	Slajd 9
	Slajd 10
	Slajd 11
	Slajd 12
	Slajd 13
	Slajd 14
	Slajd 15
	Slajd 16
	Slajd 17
	Slajd 18
	Slajd 19
	Slajd 20
	Slajd 21
	Slajd 22
	Slajd 23
	Slajd 24
	Slajd 25
	Slajd 26
	Slajd 27
	Slajd 28
	Slajd 29
	Slajd 30
	Slajd 31
	Slajd 32

